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EMENTA

Advogados e operadores do Direito negociam todos os dias com outros advogados, com clientes,
nas mais diversas areas do Direito, na pratica publica ou privada, em empresas ou escritdrios de
advocacia. Entretanto, advogados raramente estudam o processo de negociacdo e os motivos
pelos quais elas falham, com o consequente prolongamento de disputas e destruicdo de valor para
as partes e para a sociedade. A disciplina tem por objetivo apresentar a teoria e pratica da
negociacdo e mediacdo, desenvolver as habilidades e a eficacia dos alunos como negociadores e
proporcionar-lhes ferramentas para o aperfeicoamento continuo.

OBIJETIVOS

Oferecer aos alunos (i) uma moldura intelectual para melhor compreensao da negocia¢do e do
conceito de sucesso em uma negocia¢do; (ii) como aprender com a sua propria experiéncia; (iii)
uma série de habilidades interpessoais e estratégias de solucdo de problemas; (iv) como ter maior
percepcdo de simesmo e dos outros na negociacao e nos conflitos. Entre as habilidades que serdo
desenvolvidas na disciplina, destacamos: (i) raciocinio analitico; (ii) visdo pragmatica; (iii)
criatividade: (iv) criacdo de valor; (v) visdo interdisciplinar; (vi) capacidade de ver situacdes sob
diferentes perspectivas, inclusive a de partes adversas; (vii) auto percepcdo; (viii) aprender a
aprender com a experiéncia; (ix) comunicagdo eficiente; (x) assertividade; (xi) empatia; (xii) lidar
com situagdes dificeis; (xiii) gerenciar as tensGes de um conflito; (xiv) identificar conflitos de
agéncia e lidar com ele.

BIBLIOGRAFIA OBRIGATORIA

FISHER, Roger; URY, William, Getting to Yes, Negotiating Agreements Without Giving in.
MNOOKIN, Robert H.; PEPPET, Scott R.: TULUMELLO, Andrew S.; Beyond Winning: Negotiating to
Create Value in Deals and Disputes, Belknap Harvard, 2000;

BIBLIOGRAFIA COMPLEMENTAR

FISHER, Roger; SHAPIRO, Daniel; Beyond Reason, Viking, 2005.

KAPLOW, Louis; SHAVELL, Steven; Decision Analysis, Game Theory and Information, Foundation
Press, 2004.

Praia de Botafogo, 190 | 8° andar | Rio de Janeiro | R] | CEP: 22250-900 | Brasil
Tel.: (55 21) 3799-4608 | Fax: (55 21) 3799-5335 | www.fgv.br/direitorio



http://www.fgv.br/direitorio

